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S&T Success Story

S&T Russland integriert Daten

Der Kunde

M.video, Russlands erste und einzige an der Borse gelistete Einzelhandels-
kette fiir Unterhaltungselektronik, ist seit 1993 am Markt. Das Unternehmen
verfligt tiber 140 Markenfilialen in 59 russischen Stddten mit einer Gesamt-
verkaufsflache von 375.000 m2 2007 wurde M.video im Rahmen des angese-
henen ,Number 1 Brand / People’s Choice Brand”-Wetthewerbs zum besten
Einzelhandelsunternehmen gekiirt.

Die Herausforderung

Da die Datenqualitdt des Unternehmens 2007 nicht mehr den Anforderungen
des Managements entsprach, wurde S&T Russland mit der Planung und Re-
alisierung einer Integrationsldsung fiir SAP und das vorhandene Unterneh-
mensdatensystem beauftragt. Die beiden priméren Projektziele — die Lieferung
einer klaren Ubersicht iiber den Lagerbestand und der dazugehdrigen aktuellen
Waren-Anschaffungspreise — wurden durch die akkurate Vorgangsweise und
die professionelle Umsetzung innerhalb der vorgegebenen Projektzeit erreicht.
S&T Russland erfasste zunachst die Hauptwaren des Unternehmens im SAP-
System und dann die Warenlagerbereiche (Lagerhallen, Laden und Service-
center). Im nachsten Schritt wurden die verschiedenen Arten von Bestellungen
genau abgestimmt. Jetzt sind automatisierte Bestellungen auf Basis des Un-
ternehmensdatensystems maglich. Gleichzeitig konnen aber auch manuelle
Bestellungen ohne zusétzliche Feinabstimmung durchgefiihrt werden. Danach

wurden die verschiedenen Arten von Verkaufsauftrdgen sowie die Arten des

Warenkreislaufs (Warenbewegungen zwischen den Niederlassungen, Pro-
duktabschreibungen, Differenzkalkulation wahrend des Warenversands) kon-
solidiert. Und letztlich wurde auch eine Feinabstimmung der Erfassung aller
Einzelhandelsumsétze hinsichtlich der Abschreibung des Anschaffungspreises
durchgefiihrt.

Das Projekt

Durch das Projekt verfiigt das Management von M.video nun iiber eine
Reihe von Reports, die die Entscheidungsfindung und Fiihrung des Unter-
nehmens wesentlich erleichtern. So steht etwa ein Bericht {iber die Wa-
renverfiigbarkeit nach Datum und Zeitraum zur Verfiigung. Auch der Wa-
renkreislauf zwischen den Niederlassungen ist genau dokumentiert. Die
Waren sind genau und einheitlich klassifiziert sowie mit aktuellem Status
(verkauflich/unverkauflich) versehen. Ein umfassendes Bestandsverzeich-
nis, im Detail auch fiir jede Niederlassung, gibt zudem Uberblick iiber die
Warensituation im Unternehmen. Dariiber hinaus gibt es Berichte {iber Eng-
passe wahrend der Kommissionierung als auch {iber die Warenanschaf-
fungspreise je Niederlassung.

Der Nutzen fir den Kunden

- Zugang zu Berichten aller Niederlassungen

- Dokumentation des Warenkreislaufs

- Uberblick iiber die Warensituation im Unternehmen

,Das Team von S&T Russland hat sich als sehr erfahrene Gruppe von Experten fur den Bereich Einzelhandel erwiesen. Sie verfligen Uber

beeindruckende Erfahrungen im Bereich Erfassung von Warenkreislaufen und bei der Integration von SAP mit anderen Systemen, was sehr

geholfen hat, eine vielschichtige Loésung fur die seitens M.video gestellte Aufgabe zu finden.”

S&T Russland

Mikhail Deresheyv, Leiter der ERP-Abteilung bei M.video

S&T ist seit dem Jahr 2000 auf dem russischen Markt erfolgreich aktiv. Aktuell beschéftigt das Unternehmen mehr als 80 Mitarbeiter in seiner Moskauer Niederlassung, die nam-
hafte Kunden betreuen, wie zum Beispiel die Alfa-Bank, Kraft Foods, MICEX, Rosbank, UCS und Vympelkom. S&T (IMG) ist in Russland seit 2006 aktiv und seit Janner 2007 Teil der
S&T Gruppe. Gemeinsam mit einem starken Netzwerk an Partnern kdnnen so Services in ganz Russland sowie samtlichen GUS-Staaten angeboten werden.

S&T Russland gehart zur S&T Unternehmensgruppe, die mit rund 3.150 Mitarbeitern in 22 Landern und einem vorlaufigen Umsatz von 522,2 Mio. (2007) der fiihrende Anbieter von
IT-Beratung, IT-Lésungen und IT-Services fiir Kunden in CEE und in der D-A-CH-Region ist.
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